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abogados
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Uruguay 485, Piso 6, Of. “D” y “E”
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Tel./Fax: 4374-7936
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Propiedades en Barrio River y Belgrano en Venta y Alquiler

Tel.: (54-11) 4783-9504
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PACIENCIA Y UNION PARA SUPERAR ESTE DESAFIO

L_IegaelZSdeMayoypaseloquepne siempre es una fecha para
festejarla porque es nada mas y nada menos que la fecha de nacimiento
de lo que todos mas queremos. Vamos a dividir este editorial en varias
W_‘;: ya que hay muchos temas por tocar desde que salié la Gltima
revista.

Gran Desafio Riverplatense: Todos Unidos

Es un cumple muy especial sin lugar a dudas: ya que en esta segun-
da temporada, 0 sea desde ahora hasta el proximo cumpleafios River
afrontara la competicidn con una presion extra que casi nunca tuvimos en
nuestra historia. Y como nosotros siempre tratamos de ver el vaso medio
lleno creemos que este es UN GRAN DESAFIO y que las grandes institu-
ciones deben superar todo tipo de desafios.

La realidad es una y nos toca afrontarla, ya no puede cambiarse lo que
se hizo mal tanto en la gestion anterior como en este primer semestre. Es
hora de mirar para adelante, aprender de los errores cometidos y corre-
grlos, y todos juntos afrontar este desafio nuevo no agradable, pero
desafio al fin.

Creemos en SR que lo superaremos sin lugar a dudas. Pero para que
esto pase la actitud del hincha y socio de River tiene que ser muy madu-
ra. Debemos estar todos unidos y atentos a la vez.

Por un lado y el més importante no debemos dejar que el periodismo,
la politica del club, y algin resultado desfavorable nos IMPACIENTE.
Debemos ser méas pacientes que nunca, debemos alentar y llenar las can-
chas méas que nunca. Debemos mostrarle a nuestros jugadores ALIENTO
y TRANQUILIDAD al mismo tiempo para que no entremos todo en un
estado de nerviosismo que no ayuda a nadie.

Esto mismo lo venimos diciendo hace mucho. La actitud de la gente
en la cancha, en la semana, en cada momento es fundamental.

Por el otro lado y no menos importante, todos los socios e hinchas de
River debemos estar atentos: Por supuesto tenemos que apoyar a esta
nueva gestion, pero también estar muy atentos a las medidas que quiera
tomar la dirigencia en pos de llegar al objetivo. En estos dias se ha habla-
do muchisimo de grupos inversores, de asesoramiento de Cavallo, de
plata de la AFA, del Banco Naci6n y hasta del gremio de la Came. También
se hablé de una supuesta convocatoria de acreedores.

Los hinchas de River debemos leer con mucho detenimiento todo lo
que se dice pero no volvernos locos. Para que esto suceda es muy impor-
tante tener paciencia y saber decodificar cada noticia y ver desde donde
viene, pero también es muy importante que la dirigencia de sefiales claras
del camino elegido y que lo comunique a sus asociados. Creemos que por
ahora se esta buscando el camino, seguramente estan moviéndose por
todos lados para lograrlo pero por ahora el mensaje a la gente 'no'llega
claro y puede prestarse a confusiones que a Su vez generan nerviosismo.

Y esperamos todos que lo de Cavallo solo sea una falsa informacion
paqtnmpawnajeqnbr\ahodwtanmalanuestropais esté cerca de
River nos produce escalofrios. Seguramente es un invento de la prensa.
Nos parece perfecto que se busque asesoramiento con economistas de

primera linea, pero nunca elegir a Cavallo porque por mas que pueda
saber mucho de economia, su imagen y el resuftado de sus consejos en
el pasado son tenebrosos.

Almeyda, Ortega, Buenanotte y los pibes de nuestra cantera:

Volviendo al fitbol le pedimos por favor a la dirigencia que se le
renueve el contrato al burrito Ortega y al Pelado Almeyda. Ellos dos deben
ser los lideres que nos conduzcan a los éxitos. Ambos se merecen un irato
privilegiado. Celebramos las apariciones de Pereyra, Affranchino
(creemos que este es crack en serio), Funes Mori, Cirigliano, Antonio:
todos jugadores de nuestra cantera que cada vez se estan asentando mas
en Primera. Y parrafo especial para la vuelta del GIGANTE Buenannote a
quien solo le pedimos que disfrute de cada partido y que siga regalan-
donos alegrias a los hinchas.

En este Gltimo mes pasé de todo, se fue el querido Negro Astrada (no
de la forma que nos hubiese gustado, creemos que se mgrecia un ﬁnai
mejor). Astrada fue uno de los pocos que quiso agarrar a River en la difi-
cil situacion en la cual se encontraba.

Vino Angel Cappa a quien le deseamos la mejor de las suertes.
Creemos que es un buen DT y que puede lograr muchas cosas en River.
Lo tnico que le pedimos es que tenga bien en claro que River esta primero
y que no entre en discusiones banales con otros personajes de! fitbol por
jugar lindo o no jugar lindo. No estamos como para abrir otro foco nuevo
de discusi6n con todos los que ya tenemos.

Se viene el receso y con el los refuerzos. Coincidimos en que no hay
que traer mucho, sino poco y MUY BUENO. 4 refuerzos de jerarquia que
refuercen la mentalidad de este plantel. De los que vinieron el primer
semestre, Ferrero fue sin lugar a dudas el mejor de los refuerzos, un poco
por la pasta de lider que posee, otro poco porque andabamos tan mal en
ese puesto que la diferencia se noté mucho mas. De los ofros 3, Rojas
parece interesante pero hasta ahora no pudo demostrar mucho.

Volver a ir de visitante como antes:

En esta edicion de la revista presentamos un informe acerca de lo que
pasa en los partidos de visitante donde los hinchas de River tenemos que
matarnos por una entrada debido a las escasas localidades que entregan'
la mayoria de los clubes de nuestro pais. Es inentendible esta medida ya
que no favorece a nadie. Por eso trataremos desde SR de colaborar para
que esto vuelva a ser como era antes donde minimo teniamos 10.000
localidades en cualquier cancha que fuesemos. Lean el informe y man-
denos mails con ideas ya que por mds que en estos tiempos suene utdpi-
co dar esta batalla, no hay peor batalla que la que no se da.

Para terminar y uniendo todos los temas pedimos:

A los Hinchas y Socios: PACIENCIA Y UNION. Dejemos las diferen-
cias politicas para mas adelante. Ojald algin dia haya mucho menos
politica en el club ya que no le hace nada bien a River.

Ala Dirigencia: Colaborar para que haya menos diferencias en el club
abriéndose a los diferentes sectores.

Director-Editor: Investigaciones:

Silvia Nufiez
e csnonon COLEIT,
Disefio: Juan c.rloo.guotoo
Daniel (Jack) Basso Gonzalo Crespo
Javier Diaz
Korsunsky (MULDER) ~ Cristian Falco

A A

Santiago Ferreiro Silvina Nufez
Gaston Figueiredo Fabian Perez
Pablo Galvan Ge

Eric Gorskl rardo Seewald
Dario Haedo Exequiel Vales
Gaston Le Rose Nicolas Videla
Jorge Luraschi Brian Viglianco
Cynthia May Matias Volpe
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E'N EL DIA DE TU CUMPLEANOS RIVER QUERIDO...

Cantante Ignacio Copani:

Que significa River en tu vida? Es parte de mi identidad. Nunca me
de River. Desde que naci lo 80y y entonces significa una de las cosas
genuinas que conforman mi personalidad.

¢C6mo lo conociste? Me lo presentaron mis padres desde mi propio ADN
¢EL mejor equipo de River para vos? El campeén de 1975 . El que
cortd una racha de 18 afios sin titulos.

LEl gol que recordas como el mejor? La chilena de Enzo frente a la
seleccion de Polonia.

hice
mas

LAS GRANDES GLORIAS, DEL AYER, HOY Y SIEMPRE
Amadeo Carrizo

. River esta necesitando recuperarse en todos los aspectos, vamos a confiar en
Daniel que lo haga lo mejor que pueda. Para felicidad del hincha que esta sufriendo
un monton. Estando bien el futbol, camina todo bien. Confié plenamente en Daniel,
lo veo que entrd con ganas de hacer lo que no han hecho los presidentes pasados.

Jugué 23 afios en la primera de River, lo hice con mi estilo, con mi forma
de jugar. Costaba aceptar mi juego, era resistido. Todo eso no se veia antes.
Pero tengo un gran carifio y agradecimiento con la gente que sin embargo
nunca me insulto, y siempre me apoyo y me senti muy querido.

Con un nuevo presidente, confié en que es un momento que va ser favo-
rable para River, porque Pasarella entré con ganas. Pero depende también de
los pingos de los que entren en la cancha. Le deseo lo mejor para el hincha ,
para River y para Daniel. Confio en que vamos a salir adelante.

El "Mencho" Medina Bello

River fue algo muy lindo que me pasé. Es uno de los equipos mas gran-
des que hay acé en Argentina. Uno viene de un equipo como Racing, que es
de donde sali, y llegar a River que es muy distinto fue muy lindo. River es un
club que tiene ofra estructura, otras cosas que otros equipos no tienen. Y la ver-
dad es que los mejores afios los pase aca en River. También por lo mucho que
he ganado aqui, varios torneos, locales e internacional.

109 ANOS

EL partido que més recuerdo es cuando salimos campeones con dos goles
mios. En ese partido recuerdo que me han premiado por el gol, que salié en ese
entonces como uno de los mejores goles de ese tormeo. Recuerdo muchos partidos,
peroese digamos seria el que mas me dejo. Principalmente porque River salié cam-
pedn y pude hacer dos goles para la consagracién de un nuevo titulo,

Le deseo lo mejor para River que salga de este mal momento que esta pasan-
do. Que ahora igual est4 levantando. Desearle lo mejor al técnico que lo esta hacien-
do bien, aunque Astrada también hizo las cosas bien pero los resultados no lo acom-
pafiaron. Y por sobre todo al hincha, y esperemos estar presentes el dia del festejo.
Fernando Cavenaghi

¢ Qué significé River en tu vida?

Sin duda lo mas importante a nivel futbolistico; me siento un afortuna-
do de haber podido vestir la camiseta del club del cual soy hincha; salir
campeon; goleador; la verdad cosas que jamas imagine que me pasarian.
Y ojala en algun momento pueda repetir la historia; me gustaria volver pero
no diria para retirarme ya que si vueivo algun dia me gustaria que fuese en
plena actividad y condiciones que el club merece.

¢Cual es el gol que més recordas?

Sin duda el gol a boca que nos llevo a la punta del campeonato; no fue
un buen partido mio; es mas se dijo que lo unico que habia hecho fue el gol
pero fue el partido en general que river debio ganario 5 a 0. Era un partido
que se venia hablando mucho los dos peleabamos la punta y tambien el
enfretamiento por la copa; por eso mi festejo.

¢ El mejor partido que jugaste?

Contra independiente en el monumental el 4 a 1; me habia perdido un
mano a mano con Navarro Montoya y despues al final pude convertir. No
se si fue mi mejor partido pero si el mejor partido que jugo river en ese tor-
neo; un partidazo un clasico con goleada.

¢Que le desearia por su cumplearios ?

Salir de esta situacion me parece lo primero y lo que todos los hinchas
queremos; logicamente salir campeon todos queremos lo mismo pero creo
que en este momento en lo que tienen que poner la cabeza nuestros diri-
gentes y jugadores es en salir de esto.

FESTEJOS EN RIVER

Se viene un nuevo afio y un nuevo aniversario. Como merece la ocasién, se estan organi- -
zando muchisimas cosas para poder festejar el cumple mas grande de todos. Desde la parte
oficial del club, este es el cronograma de eventos a realizarse:

En el Microestadio del Club Atlético River Plate, aproximadamente desde las 14 horas comenzara
una muestra de los diferentes sectores de los departamentos del club. El departamento Cultural, apor-
tara a la fiestas diversas muestras sobre varios cursos especiales como Danza Jazz (a las 14.00 Hs),
Danza Arabe (a las 15.00 y 18.00 Hs.), Baile Folklore (a las 16.00 hs), Muestra de Tangg (a las. 17.00
Hs), y muestras de Coro (a las 19.30 hs). Asimismo, realizara una exposicién con trabajos realizados g
previamente en los cursos de Cerémica, Dibujo, Pintura, Fotografia, arte, arte decorativo y costura. |

También el departamento Fisico también realizara aportes de muestras de los diferent.es deportes que 8%
se practican en el club, como lo son Karate Do (14.30 hs.), Tae Kwon Do (a las 15.30 hs.), Gimnasia Artistica
(16.30 hs.), Futbol (con la escuelita de Futbol a las 17.30 hs) y Patin (a I.as‘20 hs.)

La fiesta, contara con un partido entre las grandes glorias que vistieron la
camiseta de River en viejos tiempos y hoy contindan desparramando magia con la
categoria Futbol Senior, y se veran videos homenajeando estos 109 afios de vu_ia.

Desde las filiales, también se pueden ver ya las convocatorias a los feste!qs :

en cada rinconcito del mundo. Por ejemplo, la Filial Barcelona dlfunde en su sitio Jf
web (www.riverplatebarcelona.com) los lugares a encontrase para vivir por un rato
eﬁenuevoumfsaﬁopaddubydelpals.elwalconmud\ascostqmbres
argentinas como mates, cuarteto y cumbia vestido con el rojo y blanco tradicional.
Asimismo, en las redes sociales como el Facebook, el evento no

pasa ni paso por desapercibido. Hay muchas personas y agrupaciones,

~ que citan a la gente desde diversos lugares cercanos al club, para emular
la gran caravana del centenario y celebrar todos juntos a la llegada al club.

~ Ya estamos en visperas de otro afio, y la alegria de esta grandeza sigue

~ mas firme que nunca. Feliz Afio River, y por un nuevo afio de alegrias y felicidad.

www.siempreriver.com | info@siempreriver.com



[ O gy HINCHAS
NO MATEN

Los hinchas hace tiempo que estamos perdiendo una batalla.
Hace tiempo que de a poco nos van dejando afuera de este her-
moso espectaculo llamado fitbol.

Primero fue Macri con el tema de europeizar el futbol y res-
tringir el ingreso de los visitantes. Y lo hizo en boca. Pero lamen-
tablemente muchos otros equipos se fueron sumando primero en
revancha al club de la Ribera pero después lo empezaron a hacer
con todos los demas clubes también.

La segunda medida que iba en ese sentido fue poner plateas
visitantes en sectores donde antes era la popular y se obligé a la
gente a pagar la popular con precios de plateas (en algunos casos
precios siderales).

Como si fuera poco en los Ultimos afios aumenté notoria-
mente el precio de la popular a 30 pesos y dicen que el afio que
viene va a estar $ 40.

Y para culminar se utilizé como excusa las decisiones del
Coprosede (para frenar la violencia) para que haya menos gente
en las canchas. Entonces cada vez se hicieron mas pulmones
para separar a las hinchadas. Hay canchas donde el pulmén es
igual o més grande al sector que nos dan a los hinchas de River.
Por ejemplo en Quilmes, en Gimnasia, en Lanus y en muchos
lados mas. Estos pulmones no permiten frenar la violencia y esto
fue visto en muchos lados pero sobretodo en Racing vs Velez
donde se llegaron a pelear hinchas de los dos clubes a pesar de
los extensos pulmones que habia.

REVISTA SIEMPRE RIVER W@y~

EL FUTBOL

Y en el interior no hay pulmones. En Tucumén se juega con
la parcialidad decana al lado de la visitante, lo mismo pasa en
Colén o en Rosario. ,

Un dato muy importante a conocer s que eén 'el '85 % de las
canchas donde restrinjen al pablico visitante, el _publaco local no
llena ni siquiera el 50% de la capacidad del estadio. quemos ver
las tribunas de Lands, Veléz, Banfield, Racing, Estudiantes, San
Lorenzo y hasta el mismisimo boca semivacias 0 con muchos
lugares y a los hinchas de River apretujados en un sector muy
pequefio. Esto sumado a que los hinchas de River en la mayoria
de los casos comparten la tribuna con los locales por mﬁs que
sean 20 incrementa las posibilidades de que haya episodios vio-
lentos.

Todas estas medidas que las fueron haciendo de a poco y
que tiene como objetivo final que no haya visitantes en ninguna
cancha no entendemos a quien benefician ya que antes muchos
clubes esperaban recibir a River para que entre plata en las arcas.
Todos recordamos a River jugando de visitante llevando minimo
10.000 personas y en algunos casos como en Rosario en el 94
donde llevamos méas de 25.000 personas. O partidos en Velez
donde River llenaba solo toda la cancha y a Estudiantes,
Platense, AAAJ o incluso Lanus que hicieron de local alli se les
daba la mitad de una platea alta.

Entendemos que el club local quiere hacer sentir la localia,
pero también entendemos que los clubes que llevan mucha gente

MECANICA

AIRE ACONDICIONADO
CERRAJERIA

EL TALLER DE RIVER
CONGRESQ

DE ARGENTA HERMANOS
REPARACION INTEGRAL DEL AUTOMOVIL

CHAPA - PINTURA - ELECTRICIDAD

TRABAJO PARA COMPANIAS DE SEGURO
GRESO 1833 | TEL: 4782-9849

www.siempreriver.com | info@siempreriver.com

10 % DE
DESCUENTO A
SOCIOS DE

RIVER PLATE
(EN LA MANO DE OBRA)
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deben ser respetados y que la venta de entradas es un ingreso
mas para los clubes. Celebramos la actitud de Huracan de ceder-
le 10.000 entradas a Independiente. Celebramos la actitud de
Godoy Cruz que siempre da a los visitantes as localidades que
necesiten.

Por mas que suene irreal estamos trabajando en un proyecto
para que todo sea el revés de como es ahora donde los clubes
tienen la obligacién de ceder 2000 entradas nada mas. Queremos
que se de el Aprovechamiento Integral de los Estadios
respetando que el local tiene que ser mayoria. Algunos de los
puntos serian los siguientes.

1- El club local debe ceder no menos de 5000 populares al club
visitante.
2- La hinchada visitante no puede compartir una tribuna con el
club local en partidos peligrosos.
3- Todos los clubes deben estar preparados para recibir a muchos
visitantes en caso de ser necesario. Pero también tener el estadio
preparado para disminuir esa cantidad si el equipo local fuese pri-
mero o este llevando mucha gente y el visitante no. Ej
Estudiantes primero juega contra Colon de local. No hace falta
que le de 5000 entradas ni 10.000.
4- Usar la venta anticipada para ver que cantidad de entradas se
le da al visitante. Ej: River le da a Banfield las 12.000 entradas
para que las venda anticipadas. Si Banfield vende 1000, se le da
el codo y el resto de |a tribuna lo usa River. De esta manera se va
a poder medir realmente que equipos lievan gente y cuales no.
Banfield este afio habiendo salido campedn por primera vez en la
historia llevé a River menos de 4000 entradas y le hablamos dado
7000. San Martin de Tucuman trajé hace dos afios mas de 12.000
personas y Nacional de Uruguay 7500. Por eso hay que fijarse
cada caso. Pero con la venta anticipada se podria saber bien eso.
5- Los pulmones de existir tienen que ser mucho mas chicos y
ademas estar del lado que este mas vacio o que haya menos
gente. Por e si River juega de local con Arsenal y con la mayoria
de los equipos que nos visitan es en vano que haya pulmén en la
San Martin o en la Belgrano.

Esto es solo un proyecto que debe aceitarse. Lo que si |

tenemos bien en claro es que los hinchas nos vemos muy
perjudicndosanlosﬂlﬁmaﬁosconlasmedidasqueuvienen

tomando.umayodadebsdirigumulosdubumhind\as
yenellosmnlespodimosqmtomenoondendadeloqueesu
owrﬁendoymentendecunbiarmmquevudvaaw
como antes. Sabemos que es dificil porque todo tiende a ser cada

dlamtsolitish.p«olo&lﬁmoqmsepietdasheopomnza.

Cantidad de entradas que cada club puede darle a los
visitantes aprox:
1- RIVER:-Podemos dar 12.000.populares ¥ 2000 plateas
2-Argentinos Juniors; 5000 populares y 1000 plateas

3- Banfield: 9000 populares y 1000 plateas

4- Lanys: 14.000 popularesy 1000 plateas

5- Arsepal: 8000 populares y 500 plateas

6- Colon: 7500 populares y-300 plateas

7- Velez: 9.000 populares y 5000 plateas-altas en la Sur

8- Independiente: Con la cancha terminada puede darnos 10.000
entradas * ¢

9- Boca: Las dos bandejas: 11.000 entradas

10- Racing: 8000 populares y 5000 plateas

11: San Lorenzo: 9.000 populares y 2000 plateas

12- Newells: 10.000 populares y 500 plateas

13- Rosario Central:'10.000 populares

14- Huracan: 12.000 populares y 2000 plateas. Se puede sumar
la Mirave tambien _

15- Godoy Cruz: 12,000 populares y 7.000 plateas

16- Estudiantes y Gimnasia: En el Unico pueden dar 12.000
populares y 4000 plateas, o

17- Tigre: Es el unico que no puede dar mas de 3000 entradas.
Deberia jugar en otra cancha cuando juegue ‘con equipos que
excedan esa cantidad de entradas :

Nueva Forma de venta de Entradas.

Se dice que se viene la venta personalizada de |as entradas
y que se va a vender en los bancos. Mas alla de que nos gusta-
ria conocer mas acerca de como seria esto de entrada nos suena
raro. Lo de las entradas personalizadas si es para que haya
menos violencia lo podemos llegar a entender. Que vaya a la
cancha el que compra la entrada. Pero vender entradas en los
bancos no suena nada bien y es ponerle mas trabas al hincha
coman. Al que hace del fitbol el deporte més popular del mundo.

Seguramente muchos de los que foman estas medidas son
gente que jamas se emociond gritando un gol de visitanté o
jJamas sinti6 orgullo de cantar sin parar por sU equipo en otras
canchas que no sea |a suya. El promotor de este futbol elitista,
Mauricio Macri, jamas fue a una popular y no sabe lo que es,

Y no vengan con el verso de la viplencia porque en partidos
donde hubo muchlmnto local y visitante, .haciendo l::'
cosas bien no hay vi .Yen pamgo.dqndg,hay 400 perso-
nas y a veces solo del local como-en la B se suceden hechos, gra-
visimos. Asi que es cuestion de querer hacsffas cosas bien. Tan
simple como €so. - . B LS, o, ey

De esta manera se comenzaria de nuevo a aprovechar los
estadios y a venderse muchas mas entradas como era antes,

( PEDICURIA )
A DOMICILIO

(Poddloga Integrante de la seccién Vasculopatia
y Pie Diabético, del Hospital de Clinicas UB.A.)

/ Atencidon a pacientes Diabéticos
+/Material descartable

/ Esterilizacion del instrumental a la vista
+ Descuento a Jubilados

Solicitar Turno al: 4543-5361)

N\

Imagen {Celular

¢Tu celular no funciona?
Servicio Técnico Especilalizado
“Presupuesto Sin Cargo”

Todo lo que se moja se repara

- PROMOCIONES -

Cables USB - Accesorios
Equipos Nuevos y Usados - Compra y Venta
Billinghurst 393

Tel.: 11-5302-4840 - Nextel: 546524

www.siempreriver.com | info@siempreriver.com




~ DIRIGENTES

LUIS ROLDAN: “RIVER ES UNA CIUDAD, HAY QUE DIFUNDIRLO"

Luis Roldén es el nuevo presidente de Prensa. Y quiere
bombardear de informaci6n riverplatense a todos los medios
de comunicacion existentes. River es una Ciudad donde hay
de todo y no siempre la gente se informa de todo lo que River
hace. Un proyecto ambicioso y una enriquecedora charla con
alguien que conoce mucho de politica y de fatbol.

Siempre River: Presentacion en sociedad.

Lylg Roldan: Mi carrera politica en el club, comenzé por mis
conocimientos y relacion con el futbol, ya que por ello me invita-
ron a participar de la fundacién de la Filial "Marcelo Gallardo" en
Merlo. Me invito Luis Mazzula, que fue su presidente fundador, y
otros amigos mas simplemente por una cuestién de piel, de River
y demas. Coincidid, que al poco tiempo, José Maria Aguilar, que
en ese momento era Secretario del club en 1998 y nos propone
iniciar un camino politico. A partir de ahi, nos relacionamos prime-
ro junto a él, luego nos relacionamos el M.O.C.R.|. Hasta hace
tres afios fue (nicamente politica mi carrera en el club.

S.R.: ;Hace cuanto sos socio de River?

L.R.: Fui socio por partes. En realidad, comencé a ser socio
en la década del '70. Cuando tuve que ir a vivir en el exterior deje
de ser socio, pero cuando regrese, por supuesto, que me asocie
nuevamente en el “96 aproximadamente.

S.R.: ;Cual es el jugador que mas te gusto de River? ;Y cual
el director técnico?

L.R.: El jugador que mas me gusto afectivamente, por mi gene-
racion es el "Beto". Director técnico, me gusto, Labruna por todo lo
que represento en River, muy dificil para alguien de mi edad no
dejar de lado lo que significo y trasmiti6; Pasarella, que llevaba el
mismo impetu ordenador de Labruna y salia con un equipo al fren-
te haciendo "pressing" marcando que el equipo va al frente. Por
mismas actitudes, lo tengo al "Beto” como Dios e idolo. Aunque
estuvo afios sin ganar, el Beto transmitia esa sensacion de salir a
ganar y mostrar esa imagen de dejarlo todo por la camiseta.

S.R.: ;Cbmo es vivir a River a la distancia?

L.R.: La dnica copa del mundo que tenemos, estaba solo en un
departamento en Bogoté. Estaba solo, con una angustia y emocién
festejando solo. Y asi se vive. En una época me toco vivir en Chile, y
se encontraba Rogue Alfaro retirdndose en un equipo chico de Chile
llamado O'Higgins en la ciudad de Rancagua. Y pese a los doscien-
tos kilémetros, me fui a verlo porque tenia esa necesidad de ver algo
de River, compartirio y disfrutarlo. Y me mande igual y pude estable-
cer contacto. También me toco vivir en Chile la derrota de final de
Supercopa de 1992 (derrota con Cruzeiro 0 a 3) y yo me habia esca-
pado hacia una empresa operadora de cable a pedirles por favor que
me transmitieran el partido ubicandolo con la antena satelital porque
era la nica alternativa que tenia para ver el partido, y pese a todo, me
aguante llorando solo como un perro esa tristeza. '

S.R.: ; Siempre atento con lo que pasaba con River?

L.R.: Siempre. Mi fantasia era escaparme pensando en lo
que pasaba en River. Pese que pude ver muchos mundiales,
siempre mi pasién y mi casa es River

S.R.: . El gol que mas gritaste?

L.R.: El de Pedro Gonzélez frente a bocaenel2a 1. El5a
4 en cancha de Vélez lo grite tan emocionante como los del 2 a 0
frente a boca. Aunque éramos campeones, siempre |a emocion es
la misma. Pero ese 2 a 1, era ganarle a ellos, darles vuelta el par-
tido y para colmo obtener el campeonato. Muchas emociones jun-
tas que es tan fuerte y tan visceral que deja marcado. Mi primera
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gran emoci6n en la tribuna no fue un gol, sino fue cuando Amadeo
Carrizo bate el record en la cancha de Vélez de invicto. Fue algo
unico que al minuto después de batir el record Amadeo, la gente
de Vélez le demuestra una especie de "pafiolada” como hacen los
espafioles y asi contagio a todo el estadio que aplaudié de pie.

S.R.: ¢, Que cargos ocupaste ac4 en el club?

L.R.: Unicamente fui representante de socios en el 2005 al
2009. En el periodo anterior por un mes de antigiedad no pude
ocupar dicha posicién. Siempre fui participante del M.O.C.R.I. De
la vida social de River reconozco que no tuve mucha participacion.
Esta es mi primera experiencia.

S.R.: ;Por qué elegiste Prensa? ) o

L.R.: Soy muy honesto, y la verdad no lo elegi. Por mis activida-
des laborales siempre tuve relaciones con la prensa. Yo tengo mi Igdo
politico en la zona por donde vivo (Merlo) la cual me dejo muchisima
experiencia. Volviendo al tema, siempre estuve vinculado con la prensa
ya que tuve y soy titular de un diario (Diario La Opinin) primero a nivel
regional (zona de Merlo) y luego a nivel provincial (previncia de Buenos
Aires). Y es por ello, que siempre tuve esa relacién con la prensa. Aca
también coincidié que en la campafia tuve previa a las elecciones tuve
una muy buena relacién con la gente de Marketing, y a través de mis
amistades que vienen por el lado del futbol, coincidié que pude llevar al
actual presidente a varios medios a dar charlas. Es esta conjugacion de
cosas, entre el "feeling"” con la gente de marketing y las amistades que
poseo con los medios, por las cuales llegue a este lugar.

S.R.: { Cédmo analizas estos primeros meses de la gestién del
Departamento de Prensa?

L.R.: Siguiendo con la linea de ser honesto, al principio me costo
adaptarme porque se confrontan las ganas e impetu con el que empe-
gas, que viene con ei vértigo de la campafia que no es la misma velo-
cidad con la que se manejan las cosas en el club. Quise armar las
cosas rapidamente, debido a que esta comisién tuvo que comenzar al
otro dia de haber asumido; y eso nos llevo a tener ciertas discusiones
probleméticas, pero sirvieron para meterme répidamente en la vida
intema del club. Me llevo més tiempo del que pensaba, pero me gusto
ese desafio. Para mi el desafio es la difusién de lo que es River, tanto
futbol como prensa y la institucionalidad, que es el desafio a difundir.

8.R.: ;Cuales son tus pilares para la difusién de esta imagen
que es River?

L.R.: Yo te digo mis ideas, sean utdpicas, idealistas o practicas.
La "prensa grande" como diarios grandes, sacaran informacién de
River cuando tengan que lienar espacio. Hay que generar y "bombar-
dear" de informacion de todo lo que sucede en River. Hay que difun-
dir entre todos los medios que se acreditan, que trabajan y utilizan a
River. Obviamente, el futbol excede a nuestras personas, pero el resto
de las disciplinas hay que reiteradamente dar y dar informacién, a
tqdo§ los medios. Implementaremos charlas con los medios chicos 'de
difusién, con los programas partidarios. Hay herramientas y modos de
poder realizar este intercambio de informacién. Prensa deberia ser
una redaccuén. de prensa, que selecciona informacién y la envie a
todos los medios. Hoy en dia estamos conformes y vamos a seguir
con esta idea. Vamos a sequir difundiendo asf todo lo que es River

SR.: g,Cual'es tu opinién de la gestién anterior?

. LR.: La primer gestion de Aguilar fue bien realizada. No
Juzgo un todo bien o todo mal, sino que creo que oriento una poli-
tica que yo no comparti. Lo mejor fue, lo que el sostuvo social-
mente y lo agrupacional, especialmente la vida democratica del
club. Los errores, que creo que fueron muchos especialmente en
el segundo mandato marcaron este camino sin fin.
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FILIAL BERISSO

Siempre River: ;Cual es el nombre de su filial?

= Filial Berisso: La filial lleva el nombre de nuestra cuidad,
Filial Berisso", eso es por el momento, ya que estamos delibe-
rando que nombre de jugador ponerle.

S.R.: ;Cuéntos integrantes tiene?

F.B.: La filial tiene aproximadamente 70 integrantes, pero se
Suman mas dia tras dia, a pesar de la actualidad por la que pasa
Nuestra querida institucién. Eso demuestra que nuestro amor no
tiene limites.

_S.R.: ¢ Qué tipo de actividades realizan? ;Cudles? ;Como
surgieron?.

F.B.: Tenemos instalaciones, esta ubicada en pleno centro de
la cuidad, en la calle 12 n° 4553, ente las calles Montevideo y 168,
frente a una muy conocida escuela. Para la segunda mitad de!
afio, tenemos pensado realizar algunas actividades sociales,
como por ejemplo recorrer los distintos comedores de nuestra ciu-
dad, y brindarles a los chicos una merienda y a su vez pasarles
alguna pelicula, ya que nuestra filial cuenta con un proyector y
pantallas gigante, que también se utilizan para ver los partidos.

Los elementos como las instalaciones, el local el cual alquila-
mos, los mobiliarios, y los elementos como el proyector, la panta-

lla, lo conseguimos gracias a una rifa que realizamos, para dicho
fin. Otro de los proyectos que el afio pasado se cumplié, y en la
segunda mitad de este afio lo vamos a retomar, es un programa
de radio, llamado "Berisso Monumental”, y otra posibilidad es el
programa de television, proyectos muy lindos, que fueron toma-
dos con mucha responsabilidad.

Los viajes a las canchas, lo hacemos en combis, y todos en
familia, ya que nuestra filial apunta fundamentaimente a un
ambiente muy familiar, cordial y de respeto absoluto.

8.R.: ;,Como se hicieron socios de River?

E.B.: Nos hicimos socios por el AMOR INCONDICIONAL que
le tenemos a RIVER, nosotros lo llanamos NUESTRO RIVER.

8.R.: ;Como se mueve el club con respecto a las filiales?

F.B.: Nuestra filial es muy nueva,, el 17 de julio del 2008, nos
juntamos con el fin de organizaria, y apenas un mes dt_aspués el
21 agosto, nos firmaron el libro, y como filial nueva y sin mucha
experiencia, tanto la gestion anterior como esta nos trataron de
una forma espléndida, nos sentimos casi privilegiados, sabemos
de las dificultades que tiene la comisién de Filiales, para el reparto
de entradas cuando NUESTRO RIVER juega de visitante, pero la
verdad que siempre en la medida de sus posibilidades cumplie-

ron, por ello como dije anteriormente nos sentimos privulgglaqqs.

S.R.: ;Alguna anécdota para contar sobre visita, alglin viaje?

F.B.: No una en especial, pero si momentos, como el primer

viaje como filial, el primer clasico, ver la bandera con el nombre de
nuestra ciudad, siempre en la San Martin alta, o el viaje a Uruguay,
esoioquereswctaaloestridamentereferidoallacancha.Y
osasimégenesdelasmiomspara!ogmrestesqeﬂodeque
NUESTRO RIVER tenga filial en la ciudad, el dia de la inauguracion
de nuestro local, situaciones muy lindas y muy dificiles de olvidar.
mem,yusanlasnstalaamdddub?mué

" EB.: Conocemos, y utiizamos las instalaciones, no en la
> verd: queremos, por la distancia, y la verdad

en excelente condiciones, pero estan
‘ algunos detalles, y vamos

I
el bien de RIVER, que es el bien de todos. i
S.R.: ; Qué le desean a River en este aniversario? !
F.B.: Lo que todos le desearfan supongo. Solo le dirfamos |
que lo queremos con toda el alma, con todo el corazén, que siem- |
pre vamos a esta junto a el, que siempre nos tendra a su alrede- |
dor, que estamos ORGULLOSOS de tener una banda roja que
nos cruza el alma, que siempre, siempre derrotado o vencedor...,
izaremos tu bandera con honor. Te queremos RIVER.

Contactos: |

Mail: riverfilialberisso@hotmail.com, |
Facebook Filial Berisso River Plate, Blog:
http://riverfilialberisso.blogspot.com.

FILIALES SOLIDARIAS

River no es solamente sinénimo de futbol, sino que desde
comienzos de 2002, también se caracteriza por la solidaridad.

lluminado por lo que empez6 como River Solidario en el
2002 y la movida comenzada por Juan Carr ante las crisis
desatadas por las catastrofes naturales que se han desarro-
llado en el pais; es cada vez mas creciente la solidaridad
entre los hinchas de River hacia la comunidad entera.

No es motivo de asombro, ver los trabajos que hacen las
filiales del Club con respecto a este tema, y no frente a este
tipo de tragedias solamente, sino en pos de combatir toda
marginalidad y ayudar en pos de una union que fraiga un
poco de alivio en todos los sentidos.

Por ello, nos sentimos orgullosos y resaltamos ejemplos
de algunas filiales que nos comentan sobre actividades direc-
tamente relacionadas a estos temas en estas ultimas sema-
nas antes de la publicacion de esta edicion de la Revista
Filial Firmat

Se realizo una actividad de donacion con la escuela N° 1285
"Roque Vassalli". En la misma, se consiguié donaries un equipo
de musica de alta tecnologlia para que gocen de su uso, ya que
esta institucion, habia sufrido el robo de su equipo de audio.
Filial Charata ,

Se ayudo junto con otras organizaciones como Caritas
y Virgen Nifia en la reparticion de agua, leche, pafiales,
analgésicos, jabén en polvo y alimentos. Asimismo tam-
bién se repartieron 70 bolsas surtidas A los nifios que asis-
ten al desayuno reforzado de los sabados

También, se pudo repartir Medicamentos a las salas de
primeros auxilios de los siguientes barrios: Barrio litati,
Barrio Juventud, Barrio Ulm, Hospital Enrique v de Llamas
Filial Saenz Pefia Chaco

Ayudado junto con la Filial de Charata, se pudo juntar y
donar a diversas organizaciones las siguientes mercaderias:
pafiales, jabon en polvo, leche, arroz, analgésicos y colchas.
Filial Lomas

Se realizo una actividad para juntar mercaderia (col-
chones) para "El Asentamiento 17 de noviembre.
También, se realizo una donacion al Hogar Pereyra.
Las donaciones de sus socios abundaron en ropa, calza-
do, libros didacticos y un cochecito de bebé.
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